
Opdracht Ondernemerskunde 

Opdrachtgever: T van Es, bedrijf ondernemerz. 

Onderwijsinstelling: HAN: team studenten ICA  

Opdrachtomschrijving ‘Opzetten Ondernemersplatform’: 

Ondernemerskunde, gerund door de ervaren ondernemers Paul Brandsma en Wim van Dijk, heeft het 

plan opgevat een platform te bouwen dat kleinere ondernemers echt verder helpt. Doel is ondernemers 

te ondersteunen, te verbinden en te inspireren. Wij hebben een eerste onderzoek gedaan onder 

ondernemers en het plan is in grove bouwstenen uitgewerkt (zie hiervoor de ‘bijlage’). Leidend is 

‘ondernemer helpt ondernemer’.  (HET facebook voor Ondernemers). 

 

(hoofdvraag) Opdracht aan een team studenten ICA: 

‘Zet de bestaande plannen voor het opzetten van een Ondernemersplatform in een prototype’ 

Deelopdrachten:  

- Doe een vergelijkend concurrentie/ functionaliteiten onderzoek naar de voornaamste 

bestaande ‘ondernemersplatforms’ (zie bijlage voor functionaliteiten); 

- Maak een implementatie/ realisatieplan met een kostenoverzicht voor ontwikkeling; 

- Van welke bestaande tools, zoekmechanismes, profielen zou gebruik gemaakt kunnen worden. 

In het kort wat Ondernemerskunde voor ogen heeft:  Het profiel van de ondernemer is de basis. Naast 

de normale kvk gegevens willen wij meer weten over de ondernemer, de ambitie, mvo, innovatie, etc. 

Dat zal de basis zijn om goed te kunnen verbinden. Verschillende functionaliteiten zoals matching, 

discussie, inspiratie, events, help/ ondersteuning, toegang tot databases, netwerken binnen de branche, 

netwerken buiten de branche, etc. moeten beschikbaar zijn op het platform. Maar ook “voor wie bent u 

interessant, wie heeft naar uw profiel gekeken, welke bedrijven hebben een soortgelijke missie, etc.  

Dus: een soort mix tussen Tinder, Linkedin, Facebook, Company info en Booking.com gecombineerd met 

Whatsapp. De functionaliteiten moet beschikbaar zijn per hoofd onderwerp zoals: geld, verkoop, 

marketing, personeel, online presence, export, ICT, etc.  

 Ondernemerskunde heeft in eerste instantie geen winstoogmerk. Het verdienmodel voor ons zou 

kunnen ontstaan door een abonnementsvorm en/of een rol spelen in de dienstverlening aan 

ondernemers. 

 


